SAM
MEIJER

PROFIELSCHETS

Commercieel adviseur met zes jaar ervaring in de energiesector, van
particulier tot zakelijke klant. Zonnepanelen, thuisbatterijen,
warmtepompen en laadpalen — technisch én commercieel.

Bouwt daarnaast zelf de Al-tools die de opvolging sneller maken.
Referenties en onderbouwing op aanvraag.

WERKERVARING
Energy Expert

ENERGREEN - SEPTEMBER 2025 - HEDEN

e Buitendienst: huisbezoeken voor warmtepompen, thuisbatterijen,
airco's en laadpalen, doorgerekend met de werkelijke energiedata
van de woning.

e Klantsysteem, marketing en automatisering: zelf een sales-CRM
gebouwd met Al-leadopvolging en gespreksanalyse.

e Mede-organisator van de energie-events, elke twee weken in een
andere stad; meegewerkt aan de interne energie-opleiding.

Commercieel adviseur
CVTOTAAL.NL, LEEUWARDEN - JULI 2024 - SEPTEMBER 2025

e Advisering, offertes en verkoop van technische installaties
(warmtepompen, airco's, cv-ketels) aan particulieren.

e Mede-initiator van B2B-verkoopafdeling: €350.000+ omzet en
250+ orders binnen twee maanden.

e Ongeveer 300 aanvragen per week gecodrdineerd voor airco's, cv-
ketels en warmtepompen, met een vijftigtal installatieteams door
het hele land.

Senior customer specialist
SOLY, GRONINGEN - AUGUSTUS 2022 - JUNI 2024

e Klachtenbeheer en technische ondersteuning (Enphase);
reorganisatie reviewproces: +300% 4- en 5-sterrenbeoordelingen.

e In de beste maanden meer dan €1 miljoen omzet per maand
gesloten, met een conversie boven de 60%.

e Interne kennisbank gebouwd en tijdelijk een serviceteam van
zeven mensen aangestuurd.

Vestigingsmanager

BUDGET ENERGIE, HEERHUGOWAARD - JUNI 2019 - JULI 2022

e Aanvoering van het salesteam: werving, training en motivatie van
medewerkers en behalen van verkoopdoelen.

e Het werkproces herzien, wat de vestiging meer dan 30% efficiénter
maakte.

e Klantsysteem ingevoerd en het team op cijfers laten sturen;
rapportage aan hoger management.

KERNCOMPETENTIES

® Advies aan huis:
Woninganalyse en persoonlijk advies aan de
keukentafel

B2B bewezen:
€350.000+ omzet en 250+ orders in twee maanden

Techniek:
Zon, opslag, warmtepompen en laden

Al-automatisering:
Zelfgebouwd CRM met Al-leadopvolging en analyse

Leiderschap:
Verkoopteam aangestuurd, getraind en gemotiveerd

SCHOLING

Bachelor Psychologie
Rijksuniversiteit Groningen

VWO-certificaten
Nederlands, Engels, Wiskunde B, Economie, Biologie

Cursussen
Scrum Master, Lean Green Belt

CONTACT

E-mail: contact@sammeijer.com
Tel: +31 6 22 82 18 46
Adres: Breitnerhof 76, Alkmaar




